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BAC PRO Métiers du

Commerce et de la Vente




PERIODES DE FORMATION EN MILIEU PROFESSIONNEL

Objectifs :

e Observer et appréehender la réalité des situations professionnelles et commerciales
e Acqueérir et approfondir les compétences en:

- animation : Mettre en place des facteurs d'ambiance - Installer la signalétique --
Maintenir lattractivité de l'espace vente.
gestion du rayon : Participer a lapprovisionnement et au réassort -Préparer les
commandes et réceptionner les produits.
vente : Analyser le marche -Préparer la vente du produit -Réaliser la vente -
Participer au suivi de la vente et a la fidélisation de la clientele.

Durée : 22 semaines réparties sur les 3 années de formation :

e Seconde : 6 semaines
e Premiéere : 8 semaines
e Terminale : 8 semaines

RECRUTEMENT

Aprés une 3°des Colléges.
Aprés un CAP,
Apreés une seconde générale (entrée en 1

APRES LE BAC PRO

¢ Entrée dans la vie active
Au sein d'unité commerciale alimentaire ou non alimentaire, spécialisée ou géneraliste, en
libre-service ou en vente assistee.

ere pro)

¢ Poursuite d'études possibles :
BTS Management commercial Opérationnel

BTS Négociation et digitalisation relation client
BTS Commerce International

BTS Technico commercial

LES ATOUTS DE LA FORMATION.

 dynamisme, rigueur et ambition
e secteurs d’activités variés

e entrée dans la vie active facilitée
e évolutions de carriere.




